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O Codigo da Estagnacao:
7 Gargalos Invisiveis que Travam
o Crescimento da sua Empresa

Descubra por que a sua receita parou de crescer € quanto
ISSo esta custando ao seu caixa todos 0s meses.
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Senta aqui comigo SEU RAIO-X INICIA AGORA.
=
po r u m m l n uto Vamos escanear 7 areas vitais da sua operacao. s
: Seja honesto nas respostas. Marque os sinais :
NG b b ] que reconhecer. No final, a matematica revelara
OS sabemos 0 que passa ha sua cabeca. i Dor qUe a conta ndo fecha.
Vocé acorda, apaga incéndios o dia todo e pensa: o :
“A culpa é da equipe”, “Preciso de mais leads”, —
“Meu produto esta com preco errado”. & e
o =
A verdade é mais cruel e invisivel. 1
(= =i |
Analisando a operagao de dezenas de AP
negocios, notamos que o verdadeiro dreno de —
dinheiro acontece no siléncio. 1
- )
Voceé nao esta crescendo porque ha . sl
vazamentos operacionais sangrando o seu L
caixa em milhares de reais, enquanto vocé a e
foca onde o problema NAO esta. o
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SINAL 1: A CeQUEira na Marque se este e voce
Compra de Clientes

Visual & Realidade A Hemorragia Financeira

O Dreno: +40% de gasto
excedente.

Quem opera no escuro acaba
torrando, em média, 40% a mais
do que o necessario. Em um
faturamento medio, isso
representa dezenas de milhares
de reais queimados mensalmente.

O Sintoma

Vocé investe em anuncios e
paga sua equipe, mas se eu te
perguntar exatamente quantos
reais e centavos saem do seu
caixa hoje para trazer um unico
comprador novo... voceé trava.

4 ; Dirigir de olhos vendados.

Sem conhecer seu custo real de

{ @ } aquisicao, € matematicamente
£l

impossivel saber se vocé esta lucrando no
fechamento ou pagando para trabalhar.




SINAL 2: A Dependéncia Toxica | Marque se este & voca
do Seu Proprio Suor

O Sintoma: A Lj] |
o | g 2
O seu negdcio sofre uma paralisia imediata se o2 . WG -
vocé decidir se ausentar por uma semana? i LS T RS,

Vocé é, de longe, o melhor vendedor da marca.

A Realidade Crua A Hemorragia Financeira

4 '
O Dreno: Desvalorizagao de 10x
do negocio.

O custo de oportunidade é brutal. Sua
operacao perde valor de mercado e
propostas gigantescas ficam na mesa
porque vocé nao tem bragos para atender
a todos com a sua maestria.

L vy

ALY Pl Lls
| Acao Tatica: Documente seus passos de ouro. Transforme seu faro comercial em um playbook replicavel para sua equipe. |
M Gemini

Vocé néo é dono de uma empresa; vocé é
escravo do sistema que criou.

Centralizar os grandes negodcios na sua
figura destroi a escalabilidade.

O crescimento bateu no teto do seu limite
fisico de horas no dia.




SINAL 3: O Balde Furado de Oportunidades ] Marque se este é voce

[ caassss..  \JA

O Sintoma:

|i ““E&g
A Realidade Crua:

A sua barreira de recepgao e
fragil. Respostas lentas,
falta de acompanhamento
implacavel (follow-up) e
contatos que esfriam por

pura desorganizacao tatica.
o vy

As pessoas chegam,
demonstram interesse, mas
a magica nao acontece.

Menos de 20% dos
interessados realmente
abrem a carteira para voce.

3 CONVersao para um hadrao saudével significa
npllcar receita sem gastar um real a mais em andncios.

Ii Acao Tatica: Implemente respostas em tempo recorde (sob 5 minutos) e no minimo 7 rotinas automatizadas de recontato. !I
O Sy - e
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SINAL 4: s
O Cemiterio Silencioso de Negocios

O Sintoma: Acompanhamentos A Realidade Crua: Se vocé nao usa :
sao feitos em anotacdes perdidas, um sistema centralizador inteligente |-
mensagens largadas no celular ou e atualizado diariamente, vocé nao \
confiados a memdoria falha da sua tem dados. E quem nao tem dados

apenas "torce" para dar certo.

i LY
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O Dreno: R$ 35.000 perdidos em esquecimento.

30% a 40% dos interessados caem no vacuo diariamente. Perde-se um terco das
oportunidades porque alguem simplesmente esqueceu de mandar a ultima mensagem.

Acao Tatica: Implante um sistema central e decrete: se nao esta no sistema, o cliente nao existe.




SINAL 5: O)jEF
O Apagao dos Proximos 90 Dias

— R "
O Sintoma: Se formos tomar um café agora e
eu te perguntar qual sera a sua receita exata
daqui a trés meses, voceé teria que chutar um q

O Dreno: Paralisia de
crescimento.

numero embasado apenas em fé.

‘posicionamento,

Hoje 30 Dias 60 Dias 90 Dias deixando o caminho livre
para a concorrencia

“engolir sua fatia.

A Realidade Crua: Viver no escuro gera ansiedade |
paralisante. Sem saber o que vai entrar em caixa, vocé |
adia investimentos cruciais e trava contratacoes pelo medo

- absoluto do amanha.

(' .- 3 : .” : - T i i -
| %" Acao Tatica: Construa uma esteira de fechamentos que permita proje¢goes matematicas puras, nao palpites.

el




SINAL 6: ]l =
A Rotina do Quase (Metas Intocaveis)

4 ™y
O Sintoma: A meta virou uma obra de ficcao no

/ quadro de avisos. Més apos més, a equipe nao atinge

0 numero, gerando uma frustracao crénica.

. A

A Realidade Crua: Se o time falha repetidamente, o
problema nao sdo as pessoas: € a arquitetura da
operacao. Ou as metas foram inventadas sem base
historica, ou as ferramentas dadas sao insuficientes.

O Dreno: Erosao total das margens anuais.

A auséncia constante de resultados significa que seu

planejamento anual esta falido. Equipes desmotivadas
perdem a agressividade, corroendo o caixa silenciosamente.
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SINAL 7:
O Efeito Montanha-Russa no Caixa

-

s

O Sintoma: Um més voceé respira aliviado

com um pico de vendas; no mes seguinte, o
desespero bate porque o movimento some
inexplicavelmente.

i_ _ .__ ' Acao Tatica: Crie fluxos continuos de aquisi¢cao que funcionem 24/7, blindando o negdcio contra a sorte.

Margue se
este é vocé

+30% A Realidade Crua: Vocé nao tem uma maquina previsivel;
vocé depende da sorte, da sazonalidade ou do cliente
‘decidir’ comprar. Nao ha controle sobre a geragao da
demanda.

W ._ i

O Dreno: Sugadores de
liquidez.

Essa variacao selvagem suga a
liquidez da empresa. Vocé
gueima reservas financeiras nos
meses ruins e segura o caixa
nos meses bons pelo trauma

da instabilidade.

-30%
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A Matriz do Sangramento: O Resultado do Seu Raio-X ]

Quantos sinais vocé marcou mentalmente? A matematica nao perdoa a ineficiéncia.

0 Sinais (Zona de Otimizagao)

Sua operacao é de elite. Mas ainda existem ajustes finos de 20% a 30% de expansao
escondidos na sua estrutura atual.

1 a 2 Sinais (Alerta Amarelo)

Vazamento silencioso. Seu caixa sangra milhares de reais por més. A fundacao esta
tremendo; aja antes que a estrutura ceda.

3 a 4 Sinais (Risco Critico)

" Estagnacao Severa. Voceé esta deixando o equivalente a carros de luxo na mesa todos os meses.
_ O potencial da sua empresa esta sendo estrangulado.

5+ Sinais (Hemorragia Fatal)

Emergéncia Operacional Absoluta. Vocé nao esta administrando um negocio, esta lutando
para sobreviver. Precisamos estancar isso agora.
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lLl] Marque se este é vocé

O Proximo Passo Imediato:

Assuma a lideranga absoluta da sua operagao. Agende agora a sua Sessao de
Diagnostico Estratégico Exclusiva com nossos especialistas da Assessoria Maximiize.

Escaneie o codigo ou acesse via WhatsApp
para iniciarmos o seu Raio-X corporativo.

* [https://wa.me/5595984266496]
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